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Estimados/as Adegueiros/as:

Nesta presentacion da memoria do 2007, na que podemos ver uns bos datos, quero
invitar a reflexionar sobre quen eramos e quen somos, porque creo que iso pédenos
axudar a comprender mellor o noso sector e a decidir conxuntamente quen queremos
ser.

En moitas ocasions pregintanme: quen somos, onde imos, de onde vimos. Certo
¢ que parecen cuestions doadas de responder, sobre todo se as trasladamos a este
Consello Regulador. As respostas din moito do noso sector: dos nosos bisavos e avos,
tamén dos nosos pais e de nés mesmos.

O vino de Rias Baixas forma parte da nosa historia, da nosa cultura. Comezou
sendo un produto autéctono de autoconsumo e foi saindo pasenino dos fogares
para fornecer a diferentes mercados: primeiro locais, de seguido rexionais, agora
nacionais e internacionais. Nos, viticultores e adegueiros, temos recollido & herdanza
de anteriores xeracions e co noso traballo preparamos as bases para o futuro dunha
Denominacién con moita vida por diante, que depende exclusivamente de nos e de
quen somos.

Ainda que o vino é un produto agroalimentario que depende en boa medida de
factores climatoléxicos e tamén téenicos, ten variado moito nos dltimos anos. E
magnifico ver a evolucion que se ten dado nos Rias Baixas desde aqueles primeiros
vinos descritos nas obras de Alvaro Cunqueiro, ata os modernos vifos que
actualmente se elaboran nas adegas da Denominacion de Orixe Rias Baixas. Son
vinos que, ser perde-la sua identidade, souberon evolucionar como consecuencia
da aplicacion das novas tecnoloxias na viticultura e enoloxia. Hoxe en dia, os nosos
vinos elaboranse pensando en todalas posibilidades das castes amparadas por este
Consello Regulador. Enélogos, técnicos de campo, departamentos comerciais, de
marqueting, comunicacion, xerentes, son algins dos profesionais que forman parte
do noso mundo diario.

Cando falamos de premios, recofiecementos, anadas.... énchesenos a todos a boca,
porque somos conscientes de que estamos a recolle-lo froito do esforzo, o traballo
en conxunto dun sector que esta a madurar. Nese momento esquécesenos tédolos
desgustos e decepcions, que son moitas ao longo do ano, porque nos reconforta e a
vez significa un premio para un sector e unha labor de anos, que nos da forza para
seguir construindo o legado das futuras xeracions.

O sector do vino esta nun momento de transicion: como a historia ¢é ciclico e ten
os seus momentos doados e dificiles. Ainda que na nosa D.O. poida parecer que
estamos a vivir unha época dourada, o certo é que o sector vitivinicola afronta un
futuro incerto coa OCM do vino, e outras leis que poden prexudica-lo noso traballo.
As mellores armas para enfrontarmonos aos momentos dificiles que se achegan son
a cohesion como sector, o traballo duro, a profesionalizacion e moita imaxinacion,
como a que tiveron os nosos antepasados ao ve-las posibilidades destes vinos.
Agora tocanos a nos decidir cara onde van os vinos de Rias Baixas.

Xosé Ramon Meirino Gonzalez
Presidente Consello Regulador D.O. Rias Baixas
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Presentacion

Riqueza local
vocacion globa

O vino ¢ un sector estratéxico que resume o millor do patrimonio e da cultura local
e a traduce en riqueza exportable grazas a aposta do sector pola modernizacion

n dos feitos relevantes do ano 2007 é a renovacion do

Pleno do Consello Regulador que. baixo a presidencia de

D. Xosé Ramon Meirino Gonzalez, iniciou a nova etapa da
institucion tras a celebracion das correspondentes eleccions
no mes de xullo. Un cambio agardado tras a promulgacion
da normativa xeral contida na “Lei de Promocion e Defensa
da Calidade Agroalimentaria de Galicia” e o seu posterior
desenvolvemento nos correspondentes decretos.

Un aspecto importante do novo marco normativo (derivado
da entrada en vigor da “Ley de la Vifia y el Vino” de

2003) era a consideracion dos C.R. como “corporacions

de dereito publico, con personalidade xuridica de seu,
autonomia economica e plena capacidade de obraren para o
cumprimento dos seus fins”.

Outra cuestion a ter en conta ten que ver coa independencia
que o novo marco legal establece entre os 6rganos de Xestion
(o Pleno como tal) e Control (o Departamento Técnico) nos
novos consellos.

En fin, o resultado deste proceso foi a constitucion do novo
Pleno que amplia agora o seu numero de representantes,
que pasan de 8 a 9 no caso dos Vogais do Sector Produtor e
Transformador e suman aos 2 Vogais Delegados anteriores

outros 4 Vogais do Sector de Adegas de Base Cooperativa.



Presentacion

Como din os expertos da
xeografia economica ou os
historiadores da cultura, o vifio
¢ patrimonio no sentido amplo
de “ben cultural e significativo™.
Na cultura popular, o vino
representa o orgullo dun produto
singular e estimado: un signo
de valoracion social. Podémolo
comprobar con respecto a orixe
da mais importante das festas
do vifio en Galicia: a Festa

do Albarino. Tras do que era
un “pique” entre colleiteiros
defendendo o mellor produto,
latexaba esa idea do prestixio
social que sempre tivo o vifio.
Nos anos 70 o Albarino
substitie ao Ribeiro (o
“espadeiro” que cantaba
mesmo un poeta do Salnés
como Ramon Cabanillas)

como vino “identitario” de

Galicia. Non fai falla lembrar

O vifo é un sector onde se combinan précticas tradicionais coas mais modernas tecnoloxias de producion e as mais variadas técnicas de comercializacion.

as preferencias polo albarino do
célebre detective Pepe Carvallo,
de Vazquez Montalban, nin os
eloxios “dun tal“ Robert Parker,
en “The Wine Advocate”, para
certificar que neste ultimos
cincuenta anos o noso vino
converteuse nun produto
globalmente identificado pola
stua calidade.

O sector que da soporte a este
produto estende a saa influencia
moito mais alo do campo
especifico da viticultura: abonda
con lembra-las novas iniciativas
empresariais ou institucionais
no campo do enoturismo ou

o pulo das experiencias de
comercializacion en terceiros
paises. Ese rota de innovacion

e adaptacion aos tempos
caracteriza a esta Denominacion
de Orixe que soubo colocar

un produto artesan no espazo

_a

internacional apostando pola
calidade e un control exhaustivo
da producion.

Por todas esas razons, non é
raro que tanto este Consello
Regulador, o resto das
Denominacions de Orixe galegas
e os responsables politicos
autonomicos manifesten a sia
preocupacion pola entrada en
vigor da nova OCM do vino e os
riscos que se poden derivar da

stia aplicacion no caso concreto

de Galicia.

OCM: LUCES E SOMBRAS

Os puntos mais conflitivos da
normativa europea son ben
conecidos:

-Liberalizacion do chan

E de todos coiiecido que a
viticultura ten un papel clave no
desenvolvemento rexional. Tanto

a viticultura como a vinificacion



As Denominacions

de Orixe galegas e os
responsables politicos

autondmicos tenen
manifestado a sua
preocupacion pola
entrada en vigor
da nova OCM.

A viticultura ten un
papel clave no
desenvolvemento
rexional cunha forte
carga de emprego

e valor engadido.

A balanza comercial

segue a ser positiva para
o sector na Denominacion

de Orixe Rias Baixas.

vefien sendo ata agora
actividades moi localizadas,
cunha forte carga de emprego
e cunha estrutura produtiva
que representa un importante
valor engadido para as zonas de
producion. Por outra banda, a
nova “Ley del Suelo” ( 8/2007
de 28 de maio) establece que:
“Las politicas publicas relativas
a la regulacion, ordenacion
ocupacion, transformacion

y uso del suelo tienen como
finalidad comun la utilizacion
de este recurso de acuerdo

con el interés general y segun
el principio de desarrollo
sostenible, sin perjuicio de

los fines especificos que les
atribuyan las leyes”™.

En que medida pode esto
resultar contraditorio coa
politica de liberalizacion do
chan na OCM do Vino?

Presentacion

E responsabilidade dos

poderes publicos a defensa

dos intereses colectivos. Ao
sector corresponderalle esixir
das autoridades a defensa dos
seus dereitos, no caso de que

a normativa europea poida
resultar perxudicial para os
intereses lexitimos dos cidadans.
-Supresion de axudas a
promocion

O proposito anunciado da

nova OCM ¢ rematar coa perda
global de competitividade

do sector vinicola de la UE,
polo desequilibrio cada vez
maior entre exportacions e
importacions.

Pero esta claro que no caso
espanol non é ese o factor
predominante xa que ainda que
as importacions ascenden a nosa
balanza comercial segue sendo

totalmente positiva. Moito mais
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Presentacion

As cifras confirman o avance conseguido polos vifios da Denominacién de Orixe Rias Baixas nos mercados internacionais

cando falamos das cifras de
exportacion d os vinos con DO,
que seguen medrando en vendas
mentres descende o consumo de
vino en xeral.

Sen embargo ¢ certo que Europa
afronta a irrupcién de novos
competidores que provenen de
paises como Australia, Nova
Zelandia, Chile, Arxentina etc.
con sistemas de elaboracion moi
tecnificados, nada restritivos

e politicas de promocion moi
agresivas e con importantes
presupostos.

A evolucion da DO Rias

Baixas nas ultimas décadas
corre paralela a experiencias

de promocion nos mercados
internacionais fortemente
impulsadas desde o Estado a
través do ICEX. Primeiro fa

traves dos chamados “Planes

K

Sectoriales” e logo co “Plan
General de Vinos™.

Para o ICEX, o papel dos

“Rias Baixas” no mercado

dos EE.UU., onde se situaron
como vinos de calidade nun
segmento medio-alto, serviu de
modelo para a dltima estratexia
plantexada (“Vinos de Espana™)
coa stia aposta pola calidade.

O resultados superaron as
expectativas, como amosan

as estatisticas relativas ao
incremento das exportacions ao
mercado norteamericano, tanto
en volume coma en valor.

No sucesivo, o papel do ICEX,
en colaboracion co Ministerio de
Agricultura, buscara elaborar
un “programa marco” para que
as adegas poidan preparar as
stias actuacions de promocion

en cada mercado. Polo tanto a

aposta segue en pé: a promocion
de vinos de calidade, a defensa
das variedades autoctonas e

da internacionalizacion das
empresas seguen a se-las

claves dunha politica que o
Ministerio de Agricultura Pesca
e Alimentacion (administracion
competente na xestion dos
fondos da OCM) como é de
agardar, deberia de enfocar

de xeito que complemente os
obxectivos de iniciativas de éxito
como “Vinos de Espana”.
-Cambios no etiquetado
Apostar polos produtos
enoloxicos de calidade esixira
reforza-las politicas de
identificacion e diferenciacion
do produto, desde o etiquetado
ata a consolidacion da marca
“Rias Baixas” como simbolo

desa calidade.



Pode haber problemas coa
normativa do etiquetado

da OCM no sentido de

xerar confusion entre os
consumidores? A tarefa sera
defende-las posicions ganadas

a favor dun sistema de control
estrito capaz de garantir en todo
momento e lugar a calidade

dos nosos vinos, {ronte a un
modelo de etiquetado confuso
que parece mais pensado desde
perspectivas industriais ca desde
a optica dos produtos agricolas
de calidade, como o vifno
elaborado nas D.O.

A defensa dunha cultura do vino
pasa por afirmar esa vinculacion
do vino ¢ o territorio,

apostando por iniciativas como
o0 enoturismo, como reclamo
para un turismo de calidade,

integrando distintas iniciativas

de ocio e cultura (hoteis, spas,
praias, turismo rural, centros
culturais) e contribuindo a
dinamizar a activa-lo contorno
natural onde se asenta o sector
e, creando valor a nivel local.
Obviamente, todo isto depende
da nosa capacidade de dialogo
cos responsables politicos
galegos, maximos responsables
da defensa dos nosos intereses.
As novas recibidas parecen
indicar que as posicions de
partida son moi nitidas por
parte dos poderes publicos.

O Conselleiro de Medio Rural,
Suarez Canal, declarou que o
seu departamento consensuara
cos axentes do sector vitivinicola
galego a posicion negociadora
de Galiza ante o Ministerio, que
partira dunha proposta dirixida

a tres eidos: promocion exterior

Presentacion

(centrado no apoio a creacion
de grupos de exportacion, apoio
ao desenvolvemento e planos de
comercializacion e apoio directo
a exportacion das adegas de
D.O.s galegas); reconversion

e reestruturacion do vinedo
(reestruturacion e relocalizacion
varietal de vifiedos baixo D.O,
priorizacion e reforzamento

dos modulos da viticultura

de montana); e mellora da
estrutura produtiva, comercial e
de promocion da calidade).
Protexer, en resume, a cultura

e 0 patrimonio que o vino
representa ¢ apostar por
iniciativas capaces de reforza-
lo noso papel nos mercados
internos ou externos, € esixir a
defensa dos intereses dun sector
estratéxico para a economia

galega.
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campana 2007

A vendima

Unha colleita escasa, pero moi equilibrada,
tras unha campana complicada

ras un ciclo moi complicado na viticultura, con diminucions
importantes debidas a un menor nacemento de acios, as des-
igualdades na purga e ao ataque importante do mildiu, a be-
nignidade do clima en setembro permitiu finalmente unha boa
maduracion e sobre todo despexa-la incognita sobre o estado
hixiénico sanitario no que entraron as uvas nas adegas.

O ritmo de recoleccion foi mais lento e selectivo debido a esa
desigualdade no crecemento e aos danos nos viniedos, pero a
climatoloxia axudou a leva-la adiante sen problemas.

Os rendementos, tal como puidemos observar, foron inferio-
res as expectativas, cunha baixada en volume de aproximada-
mente un 40% sobre a colleita 2006. Agora ben, é importante
sinala-la excepcionalidade do ano 2006 cunha ratio superior a
9.000 quilos/ha, moi por riba dos de 6.958 quilos/ha. de me-
dia desde o ano 2001, polo que a baixada seria dun 23%.
Ademais das variables de producién mencionadas, as altas
temperaturas e as escasisimas precipitacions do mes de setem-
bro provocaron ademais unha baixada no peso do acio.

Para rematar, destacar que os mostos obtidos foron moi aro-
maticos cun bo equilibrio grao-acedez, pola boa maduracion
da uva, xa que as temperaturas menos calidas deste veran e
as longas horas de insolacion de setembro, permitiron unha

maduracion mais lenta do froito.
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Superficie 2 %

DATOS DOS ULTIMOS 10 ANOS

6.511

Viticultores

DENOMINACION RIAS BAIXAS
Concellos, Vinos e Castes

6193 0397

5.975
5.690
5.439
5.059
4674 4.748
. 4.423 .
||

1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007

194
Adegas 189
186 184
179
170
161
152
IR |
Fs . = *
= . Val do Salnés
1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 Barra®
Caldas de R
Superficie (Ha.) 3.49% Cambados®

0 Grova®
llla de Arousa
Meafio®
Meis®
Portas®
Ribadumi
Sanxenxo®
pgarcia de Arousa®
Vilenova de Arousa®

3.200

3.022
2.825
2.643
2.523
2.408
2.292

1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007

Soutomaior

Vino elaborado (HI.) 204.208 Soutamaior®

146.440 145 906 122.971
112112 107.856
84.077 89.000
58.073
23.249 I
|

1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007

Vino exportado (HI.)

32.789,37

20.493,79 O Rosal

15.437,58
11.948,49
9.371,66
8.269,568
6.971,81 7.340,64
6.136,88
4.101,25
|

1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007

Gondomar
A Guarda®
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Ribeira do Ulla

Bogualixdn

A Estrada
Padridn
Silleda

Teo

Touro

Vedra
Viladecruces

Condado do Tea

Arbo*

A Cahiza®

Cracenta®

Mos

As Neves®
Pontoareas®
Salceda de Caselas®
Salvaterra do Mifio®
Tuji**

Albbrifo

Loursira branca o Marguds
Tratundura

Caifio branco

Calfo tinto
Espodeira
Louraira tinta
Sousdn

Tarrontis

DISTRIBUCION POR SUBZONAS (2007)

Superficie

Viticultores
(1%) (1%)

(9%)

@ Condado do Tea
® O Rosal

@ Ribeira do Ulla
@ Soutomaior

@ Val do Salnes

TOTAL: 6.509

Superficie (Ha.)

(0.53%) (3,28%)

(23,62%)

(56,75%)

(15,81%)

@ Condado do Tea
® O Rosal

@ Ribeira do Ulla
@ Soutomaior

@ Val do Salnes

TOTAL: 3.496,33 He

Superficie-viticultor

(0,42%)

(1,41%)

(0,95%)

(0,38%)

0,71%)

@ Condado do Tea
® O Rosal

@ Ribeira do Ulla
@ Soutomaior

@ Val do Salnes

TOTAL: 0,53 Ha.

Parcelas

(1%) (1%)

(24%)

(9%)
)

@ Condado do Tea
® O Rosal

@ Ribeira do Ulla
© Soutomaior

@ Val do Salnes

TOTAL: 20.302

Parcelas-viticultor
(13,65%)

(19,42%)

(17,04%)

(21,05%)

(28,85%)

@ Condado do Tea
® O Rosal

@ Ribeira do Ulla
© Soutomaior

@ Val do Salnes

TOTAL: 3,11
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Vendima

RENDEMENTOS. Anos 2001-2007 PRODUC|0N POR CASTES/SUBZONAS. Colleita 2007

Superficie (Has.)

N
w
©

@ Condado do Tea
® O Rosal

@ Ribeira do Ulla
@ Soutomaior

@ Val do Salnes

(20,65%)

Lo R

(10,99%)
(2,36%)
(65,85%)

3.200

2007 3.496

Vendima (Kg.)

16.814.166
_ (0,54%)  (4,71%) @ Condado do Tea
® O Rosal
@ Val do Salnes
(94,76 %)
N - .ccs0:0

30.610.100

Porcentaxe do total: 1,68%

2007 18.736.895

Rendemento (Kg./Has.)

2001 7.032

(0,32%) @ Condado do Tea
237%) _ (0.09%) ® O Rosal
@ Ribeira do Ulla
@ Soutomaior
@ Val do Salnes

5.262

6.228

8.054
(68,61%)

7.247

9.665

Porcentaxe do total: 1,96%

2007 5.359

RENDEMENTO TRANSFORMACION UVA/MOSTO (Kg./L.)

VOLUME DE UVA VENDIMADA (Kg.) POR SUBZONAS

Uva Importada

Condado do Tea © 571.731
O Rosal ® 560.758
Ribeira do Ulla ® 27120
Soutomaior [ 0
2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 Val do Salnés ® 396.773
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@ Condado do Tea
® O Rosal

@ Ribeira do Ulla
@ Soutomaior

(20,65%)

@ Val do Salnes
(10,99%)

(2,36%)
(0,14%)

(65,85%)

9

(0,54%)  (4,71%) @ Condado do Tea
® O Rosal

@ Val do Salnes

(94,76%)

o

Porcentaxe do total: 1,68%

TOTAL PRODUCION POR CASTES/SUBZONAS
Colleita 2007

314.522
LOUREIRO

366.544
TREIXADURA

131.086
OUTRAS BRANCAS

215.171
TINTAS

Uva Exportada Uva Vinificada Uva Vendimada

366.570 4.218.044 4.045.835

512.251 2.609.950 2.628.491

6.736 20.191 26.927

[ ] [ ]
[ ] [ ]
166.670 @ 315507 @ 455.057
o o
[ [ ]

504.155 11.673.203 11.680.585

Vendima

DATOS DOS ULTIMOS ANOS (2001-2007) En kilos

Albarino

28.989.492

21.651.268 20.660.304

17.709.572
16.732.787
15.681.867
I 12.666.763

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
. 469.556
Loureira
388969 406342
314.522
330.345
295.716
234.163
2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
. 582790 596.089
Treixadura
475.548
438.037
412.722
345.905 I 366.544
2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
Outras brancas 273.050
155.980
124.156 131.086
99.254
I 77.625 Sﬁo
2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
281.913
267.692
215.171
128.724
Tintas
68.989
60.676
. 44.785 .
||
2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
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Producion a

UVA EXPORTADA A OUTRAS SUBZONAS DA D.O.

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
@ CONDADO DO TEA 1.017.815 688.781 596.474 491.689 433.796 335.610 366.570
@® O ROSAL 128.158 117.387 156.522 250.407 266.046 735.5689 512.251
@ RIBEIRA DO ULLA 24.285 22.777 23.425 29.521 68.756 150.900 166.670
@ SOUTOMAIOR 4.139 3.004 7.765 10.953 18.038 23.638 6.736
@ VAL DO SALNES 791.641 650.550 988.958  1.316.637 1.055.455 1.023.704 504.155

UVA IMPORTADA DOUTRAS SUBZONAS DA D.O.

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
@ CONDADO DO TEA 351.626 364.025 662.455 856.318 932.444 1.309.558 571.731
@® OROSAL 1.369.947 1.030.704 1.013.692 983.987 687.136 649.847 560.758
@ RIBEIRA DO ULLA 55.899 33.964 36.329 54.823 46.370 42.602 27.120
@ SOUTOMAIOR 22.203 17.143 24.509 9.311 8.245 = =
@ VAL DO SALNES 176.362 36.663 36.159 194.668 167.896 267.434 396.773

COMPARATIVA ADEGAS CON VINIFICACION (2001-2007)

~ 3 3 3 -5 r4 6 r4
11 8 10 12 16 20 -7
L 13 13 > 500.000
1 18 14 19 16 o
10 14 17 @ 200.000 - 500.000
14 =19 13 20
1420 @ 100.000 - 200.000
28 25
35 31 le32 e 27 . 50.000 - 100.000
29
32 26 @ 20.000 - 50.000
19 20 20
.29 @ 10.000-20.000
125
137 @ 5.000-10.000
L3 39 35 24
L34 ® <5.000
44
23 38 L2 28 26 49
2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
PROPORCION DE ADEGAS CON VINIFICACION EN 2007
2% (49%)
(10%)
29%] @ > 500.000 @ 20.000 - 50.000
(12%) @ 200.000 - 500.000 @ 10.000 - 20.000
@ 100.000 - 200.000 @ 5.000-10.000
@ 50.000 - 100.000 @ <5.000

(14%) (16%)

(12%)



UVA VINIFICADA POR SUBZONAS 2001-2007 (datos en Kg.)

Producion

2001 M 3.076.668

2002 EEEEENEN 2 661.100

2003 I 3.545.707

2004 IS 4 634.944
2005 I 5 189.950

Condado do Tea

Condado do Tea O Rosal Ribeira do Ulla Soutomaior Val do Salnés
2001 3.076.668 3.214.300 367.075 72.251 10.083.871
2002 2.661.100 2.523.771 197.692 .91 1 7.830.766
2003 3.545.707 2.904.056 244834 50.606 9.717.591
2004 4.634.944 3.335.941 382.132 54.319 14.361.329
2005 5.189.950 3.120.300 372.052 37.777 13.182.961
2006 6.573.516 3.987.553 434.289 30.832 19.583.910
2007 4.218.044 2.609.950 315.507 20.191 11.573.203

2006 I ©.573.516

2007 I ¢.218.044

Datos destacados

2001 N 3.214.300
2002 I 2.523.771
2003 I 2.865.197
2004 I 3.335.941
2005 I 3.120.300
2006 I 3087553

o
X
=]
]
2

2007 I 2 609.950
20017 I 67.075
2002 POm——— 197.692
2003 I 244834
2004 I 352132
2005 I 372.05)
2006 | 434289
2007 I 315,507

Ribeira do Ulla

2007 N 10.081.371
2002 N 7.830.766

o © o ~
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& b 55 8 o
- N M ¥ W © N~
o & & © © © ©
S & &6 & & & &
N N N N N N N

Soutomaior

2006 N 19.582.754
2007 I—— 11.573.203

2003 I ©.713.954
2004 I, 14.347.422
2005 M 13.166.834

Val do Salnés

O incremento
das exporta-
ciéns segue a
se-lo dato
mais
salientable
entre os
resultados do
ano 2007.

As cifras indican
un incremento
do 60 % das
vendas no

exercicio 2007,
con respecto ao
ano anterior.

E 0 maior
incremento
rexistrado nos
ultimos anos:
27,50% no
2004; 29,20%
no 2005); e
32,75% no
2006.

EE.UU. segue

a se-lo destino
destino
preferente das
exportacions
-cun volume de
1.752.309 litros-
seguido de
Reino Unido con
368.481 litros.

A superficie
cultivada

na segue

a medrar,
mentres
permanecen
case estables
o0 nimero

de adegas e
viticultores
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2 0 0 2 2 0 0 3 2 0 0 4
EE.UU. 315949 | | EEUU 342690 | | EEUU 539.021 | E—
REINO UNIDO  99.200 | REINO UNIDO 154.205 | N REINO UNIDO 140.907 | [N
PORTORICO  86.403 |[ENEN ALEMARA 73861 | PORTORICO 104.975 | I
ALEMARA 78.286 | PORTORICO 73707 |l ALEMANA  77.098 |
SUIZA 57.554 | SUIZA 71323 | SUIZA 73215 |
MEXICO 30177 |H MEXICO 12618 | MEXICO 34365 |H
HOLANDA 16.061 |l BELXICA 20449 W XAPON 23277 |0
ANDORRA 15.630 |l HOLANDA 18528 | BELXICA 22.980 |l
XAPON 13272 (N FRANCIA 18.255 |l HOLANDA 19193 |l
BELXICA 12.374 |11 XAPON 12476 |1 ANDORRA 15.039 |1
RESTO 101.962 | RESTO 107.054 | RESTO 144.779 | [
2 0 0 5 2 0 0 6 2 0 0 7
EE.UU 755.330 | | eEWU 1.002.847 | I | EEUU 1.752.309 | I
REINO UNIDO 135.652 [l REINO UNIDO 238.983 | [N REINO UNIDO 368.481 | NN
ALEMANA 96.503 (Il ALEMANA 127.658 | ALEMANA 259.729 |
PORTORICO  83.161 [ PORTORICO 121.204 | PORTORICO  128.992 |l
SUIZA 72.709 | SuIzA 93.970 (Il SUIZA 104762 |IH
MEXICO 54.362 |l MEXICO 58.141 |l MEXICO 93.037 |
XAPON 34.375 |l XAPON 43.131 (W XAPON 73.084 | M
CANADA 34.108 |l CANADA 34.664 |l CANADA 59.082 |
BELXICA 32,962 || BELXICA 34.222 |1l BELXICA 53.394 (M
ANDORRA 30513 |l ANDORRA 33817 |1 ANDORRA 51.931 |l
RESTO 234.083 | RESTO 260.842 | RESTO 334.131 |
EVOLUCION DO TOTAL DAS EXPORTACIONS 1998-2007 (Volume en litros)
3.278.937
2007
2.049.379
95008
1.543.758
1.194.939 ©72005
937.166
734.064 826.956 ©%004
613.597 410.125 0/02003
2002

1998

o——©0 699.47:
1999\

8

0]

(0]
/ 2001

2000

Ko Bk



T e —
‘ -~ Mercado

Exportacidns por paises - Ano 2007 (litros)

Esm DE EUROPA: 8.226

AL EEE: 166.944,59

T

P

TOTAL AMERICA: 2.086.745,8 %:93?.232,1 TOTAL ASIA: 52.008

A

AFRICA: 1.224

Alemana 259.729 Andorra 24.637 Arxentina 2.160
Austria 3.406,5 Islandia 90 Brasil 10.434
Bélxica 51.931,32 Liechtenstein 0 Canadéa 32.634
Dinamarca 14.380,5 Noruega 37.455 Colombia 1.566
Finlandia 8.500,5 Suiza 104.762,59 Cuba 4.716
Francia 23.140,5 O Salvador 450
Grecia 126 TOTAL EEE 166.944,59 Guatemala 135
Holanda 73.084,75 E.E.U.U. 1.752.309
Irlar]da 59.082,75 Rusie 6.309 l\/!éxmo 93.037,8
[talia 4.322,75 Outros 1917 Nicaragua 936
Luxemburgo 999 Porto Rico 128.992,75
Po.rtugal . 4.996,75 RESTO EUROPA 8.226 Costa RICE! . 2.268
Reino Unido 368.481,75 Rep. Dominicana 14.812
Hungria 158 Venezuela 21.789
o | P
el2h G . Xapon 32,6885 anama :
Letonia 480 Filipinas 135 Uruguai 2.683
C.hlpre. 90 Singapur 3231 Outros 5.142,25
'é't“a”.'a Ay Taiwan 1.085
stonia . 1.174,5 Outros 6.493,5 TOTAL AMERICA 2.086.745,8
Eslovaquia 825,75
Malta 222,5
' TOTAL ASIA 52.003
Eslovenia 0 Australia 24.841
Sueci 53.394,03 . Nova Zelanda 1.721
ueca Emiratos Arabes 999
Outros 225
TOTAL UE 937.232, TOTAL OCEANIA b
o u S TOTAL AFRICA 1.224 26.562
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Orzamentos

INGRESOS ORDINARIOS

CAPITULO 3 - TAXAS, PREZOS PUBLICOS, OUTROS INGRESOS 1.501.200,00
ARTIGO 33 - TAXAS PARAFISCAIS 1.315.000,00

01 - EXACCION S/PLANTACIONS INSCRITAS (CANON VINEDO) 160.000,00

02 - EXACCION S/PRODUTOS AMPARADOS (CANON VINO) 935.000,00

04 - EXACCION POR VENTA DE CONTRAETIQUETAS 220.000,00

ARTIGO 39 - OUTROS INGRESOS 186.200,00
CAPITULO 4 - TRANSFERENCIAS CORRENTES 42.000,00
ARTIGO 45 - DE COMUNIDADES AUTONOMAS 42.000,00
CAPITULO 5 - INGRESOS PATRIMONIAIS 10.000,00
CAPITULO 7 - TRANSFERENCIAS CAPITAL 240.000,00
CAPITULO 8 - ACTIVOS FINANCIEIROS 300.000,00
ARTIGO 87 - REMANENTE DE TESOURERIA 300.000,00
TOTAL INGRESOS 2.093.200,00

GASTOS ORDINARIOS

GASTOS DE FUNCIONAMENTO

CAPITULO 1 - GASTOS DE PERSOAL 135.100,00
ARTIGO 13 - LABORAIS 103.000,00
ARTIGO 16 - COTAS SOCIAIS 32.100,00

CAPITULO 2 - BENS CORRENTES E SERVICIOS 162.300,00
ARTIGO 21 - REPARACIONS, MANTENEMENTO E CONSERVACION 15.300,00
ARTIGO 22 - MATERIAL, SUBMINISTRACIONS, OUTROS 116.500,00
ARTIGO 23 - INDEMNIZACIONS RAZONS SERVICIO 30.500,00

CAPITULO 3 - GASTOS FINANCIEIROS 1.000,00
ARTIGO 34 - DEPOSlTOS, FIANZAS E OUTROS 1.000,00

CAPITULO 6 - INVERSIONS REAIS 3.000,00
ARTIGO 62 - PROXECTOS DE INVESTIMENTO NOVO 3.000,00

TOTAL GASTOS FUNCIONAMENTO 301.400,00

Id .
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CONTROL DE CALIDADE

CAPITULO 1 - GASTOS DE PERSOAL 252.700,00
ARTIGO 13 - LABORAIS 105.500,00
ARTIGO 16 - COTAS SOCIAIS 39.500,00
ARTIGO 14 - OUTRO PERSOAL (VEEDORES) 107.700,00

CAPIiTULO 2 - BENS CORRENTES E SERVICIOS 281.400,00
ARTIGO 22 - MATERIAL, SUBMINISTRACIONS, OUTROS 281.400,00

CAPITULO 6 - INVERSIONS REAIS 25.000,00
ARTIGO 62 - PROXECTOS DE INVERSION NOVA 25.000,00

TOTAL CONTROL CALIDADE 559.100,00

CAMPANA DE PUBLICIDADE

CAPIiTULO 1 - GASTOS DE PERSOAL 38.000,00
ARTIGO 13 - LABORAIS 28.500,00
ARTIGO 16 - COTAS SOCIAIS 9.500,00

CAPITULO 2 - BENS CORRENTES E SERVICIOS 809.900,00
ARTIGO 22 - MATERIAL, SUBMINISTRACIONS, OUTROS 809.900,00

TOTAL CAMPANA DE PUBLICIDADE 847.900,00

PROMOCION

CAPIiTULO 2 - BENS CORRENTES E SERVICIOS 384.800,00
ARTIGO 22 - MATERIAL, SUBMINISTRACIONS, OUTROS 384.800,00

TOTAL PROMOCION 384.800,00

RESUMO DE INGRESOS
CANON E CONTRAETIQUETAS 1.315.000,00
INGRESOS EXTRAORDINARIOS 196.200,00
TRANSFERENCIAS CORRENTES 282.000,00
REMANENTE ANOS ANTERIORES 300.000,00

TOTAL 2.093.200,00

RESUMO DE GASTOS
GASTOS DE FUNCIONAMENTO 301.400,00
CONTROL DE CALIDADE 559.100,00
PUBLICIDADE E PROMOCION 1.232.700,00

TOTAL 2.093.200,00

INGRESOS - GASTOS 0,00
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Liquidacion orzamentos

INGRESOS ORDINARIOS

CAPITULO 3 - TAXAS, PREZOS PUBLICOS, OUTROS INGRESOS 1.839.913,38
ARTIGO 33 - TAXAS PARAFISCAIS 1.537.622,97

01 - EXACCION S/PLANTACIONS INSCRITAS (CANON VINEDO) 174.543,77

02 - EXACCION S/PRODUTOS AMPARADOS (CANON VINO) 1.181.726,14

04 - EXACCION POR VENTA DE CONTRAETIQUETAS 281.253,06
ARTIGO 39 - OUTROS INGRESOS 202.390,41
CAPITULO 4 - TRANSFERENCIAS CORRENTES 54.500,00
ARTIGO 45 - DE COMUNIDADES AUTONOMAS 54.500,00
CAPITULO 5 - INGRESOS PATRIMONIAIS 29.045,48
CAPITULO 7 - TRANSFERENCIAS CAPITAL 340.091,76
ARTIGO 45 - DE COMUNIDADES AUTONOMAS 340.091,76
CAPITULO 8 - ACTIVOS FINANCIEIROS 0,00
ARTIGO 87 - REMANENTE DE TESOURERIA 0,00

TOTAL INGRESOS

2.263.550,62

GASTOS ORDINARIOS

GASTOS DE FUNCIONAMENTO

CAPITULO 1 - GASTOS DE PERSOAL 134.216,22
ARTIGO 13 - LABORAIS 107.524,79
ARTIGO 16 - COTAS SOCIAIS 26.691,43

CAPITULO 2 - BENS CORRENTES E SERVICIOS 123.779,62
ARTIGO 21 - REPARACIONS, MANTENEMENTO E CONSERVACION 5.956,75
ARTIGO 22 - MATERIAL, SUBMINISTRACIONS, OUTROS 84.780,47
ARTIGO 23 - INDEMNIZACIONS RAZONS SERVICIO 33.042,40

CAPITULO 3 - GASTOS FINANCIEIROS 3.487,30
ARTIGO 34 - DEPOSITOS, FIANZAS E OUTROS 3.487,30

CAPIiTULO 6 - INVERSIONS REAIS 1.418,68
ARTIGO 62 - PROXECTOS DE INVESTIMENTO NOVO 1-418,68

TOTAL GASTOS FUNCIONAMENTO 262.901,82

R,_ZM Bk
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CONTROL DE CALIDADE

CAPITULO 1 - GASTOS DE PERSOAL 221.949,33
ARTIGO 13 - LABORAIS 103.146,19
ARTIGO 16 - COTAS SOCIAIS 32.546,02
ARTIGO 14 - OUTRO PERSOAL (VEEDORES) 86.257,12

CAPIiTULO 2 - BENS CORRENTES E SERVICIOS 331.096,66
ARTIGO 22 - MATERIAL, SUBMINISTRACIONS, OUTROS 331.096,66

CAPITULO 6 - INVERSIONS REAIS 0,00
ARTIGO 62 - PROXECTOS DE INVERSION NOVA 0,00

TOTAL CONTROL CALIDADE 563.045,99

CAMPANA DE PUBLICIDADE

CAPIiTULO 1 - GASTOS DE PERSOAL 40.964,53
ARTIGO 13 - LABORAIS 31.279,42
ARTIGO 16 - COTAS SOCIAIS 9.685,11

CAPITULO 2 - BENS CORRENTES E SERVICIOS 663.102,62
ARTIGO 22 - MATERIAL, SUBMINISTRACIONS, OUTROS 663.102,62

TOTAL CAMPANA DE PUBLICIDADE 704.067,15

PROMOCION

CAPIiTULO 2 - BENS CORRENTES E SERVICIOS 419.252,07
ARTIGO 22 - MATERIAL, SUBMINISTRACIONS, OUTROS 419.252,07

TOTAL PROMOCION 419.252,07

RESUMO DE INGRESOS
CANON E CONTRAETIQUETAS 1.637.522,97
INGRESOS EXTRAORDINARIOS 231.435,89
TRANSFERENCIAS CORRENTES 394.591,76
REMANENTE ANOS ANTERIORES 300.000,00

TOTAL

2.563.550,62

RESUMO DE GASTOS
GASTOS DE FUNCIONAMENTO
CONTROL DE CALIDADE
PUBLICIDADE E PROMOCION

262.901,82
553.045,99
1.123.319,22

TOTAL

1.939.267,03

25



Servizos Técnicos

[L.abores

dos Servizos Técnicos

RECOLLIDA E CUALIFICACION
DE MOSTRAS

Recollida de mostras: 1.356

108 sesions de cata

8 sesions extraordinarias de apela-
cion

47 catadores para catas ordinarias
7 catadores de apelacion

1. VINEDOS

INSPECCION SOBRE VINEDOS:
779 resolucions de expedientes de
viticultores

REXISTRO ADEGAS

Inclusion novas adegas: 5
Cambios titularidade: 3
Baixas: 8

Autorizacion novas marcas: 80

CATAS

Desarrollo, preparacién, colabora-
cion e loxistica en diferentes catas,
(Cata de Cambados, Primeira Cata
de Anadas Rias Baixas, Catas verti-
cais en Minifeiras, etc.)

Inspeccion sob

Id. adegas nova
Supervision de tra
Realizacion de aforo
Marcado de depdsitos
Descorchados, retirada
tas, etc: 26

Marcas autorizadas: 75

2. XESTION DOCUMENTAL

ATENCION DIRECTA:
Desprazamentos: 24

Actualizacion (vifedos xa inscritos): 575
Cambios de titularidade: 279
Baixas de viticultores: 17
Inscricion novos vinedos: 1.093

CONTROL DE MERCADO

823 mostras
119 marcas de 51 adegas

FORMACION E PROMOCION

Como tédolos anos desenvolvé-
ronse cursos e charlas de forma-
cién para profesionais e tamén
actividades de formacion e reci-
claxe do noso Panel de Cata e
doutros departamentos das em-
presas. Destacaron duas xorna-
das técnicas sobre:

-"Métodos de investigacién das
percepcions dos consumidores
de vino” para o persoal das ade-
gas da D.O. Rias Baixas.

Os asistentes -persoal de direc-
cion ou departamentos técnicos
das empresas- adquiriron cofie-
cementos practicos sobre meto-
doloxfas aplicadas no desenrolo e
mellora dos produtos, investiga-
cion de mercados e marqueting
para conecer mellor as preferen-
cias do publico e 0s seus compor-
tamentos e motivacions (usos de
produto e contextos de consumo,
motivacions e freos, deseno de
packaging e etiquetas, prezo....)

-Richard Gibson (consultor Inter-
nacional, director técnico durante
moitos anos de SouthCorp e fun-
dador de www.scorpex.net) deu
un curso técnico sobre:

-estilo de vifo desexado
-cofecemento das reaccions do
osixeno no vino branco

-técnicas para evita-la oxidacion
-embotellado, acondicionamento
e distribucién ao consumidor

O obxectivo era satisfacer a to6-
dolos membros involucrados no
proceso cun custe razoable, cun
control de calidade, cun compor-
tamento uniforme e menos con-
trois pre e post embotellado e
sen perdas do produto, para aca-
dar unha vinificacion sen modifi-
cacions da cor, o aroma e o sabor,
permitindo & vez o desenrolo do
vifo cunha velocidade coherente.
Todo elo sen perder de vista o
margueting e a resposta do con-
sumidor, non sé en relacién ao
risco de TCA.




INFORME DE AUDITORIA DE ESTADOS FINANCIEROS

Al Pleno del Consello Regulador da
Denominacion de Orixe “Rias Baixas™

He auditado los estados financieros del Consello Regulador da Denominacicn de Orixe
“Rias Baivas" fel Consello), que comprenden el balance de sitwacion al 31 de
diciembre de 2.007, la cuenta de pérdidas y ganancias y la memoria correspondiente al
ejercicio anual terminado en dicha fecha, cuya formulacion es responsabilidad de la
Direccicn del Consello. Mi responsabilidad es expresar una opinidn sobre los estados
financieros tomados en su conjunio, basada en el trabajo realizado de acuerdo con las
normas de auditoria generalmente aceptadas, que requieren el examen, mediante la
realizacién de pruebas selectivas de la evidencia justificativa de los estados financieros
¥ la evaluacion de su presentacion, de los principios comtables aplicados y de las
estimaciones realizadas.

De acuerdo con la legislacion mercantil, la Direccidn del Consello presenfa, a efecios
comparativos, con cada una de las partidas del balance y de la cuenta de pérdidas y
ganancias, ademas de las cifras del ejercicio 2.007, las correspondientes al ejercicio
anterior Mi opinion se refiere exclusivamente a los estados financieros del ejercicio
2.007. Con fecha 3 de abril de 2.007 otros auditores emitieron su informe de auditoria
acerca de los estados financieros del efercicio 2.006 en el que expresaron una opinidn
favarable.

En mi opinidn, los estados financieros del ejercicio 2.007 expresan, en todos los
aspecios significativos, la imagen fiel del patrimonio y de la situacidn financiera del
Consello Regulador da Denominacién de Orixe “Rias Baixas™ al 31 de diciembre de
2.007 y de los resultados de sus aperaciones duramte el efercicio annal ferminado en
dicha fecha y contienen la informacidn necesaria y suficiente para su inferprefacion y
comprension adecuada, de conformidad com los principios y normas contables
generalmente acepiados, que guardan uniformidad con los aplicados en el efercicio
anterior.

Vigo, 12 de mayo de 2.008
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Promocion

ACTIVIDADES

Xaneiro

Becarios do IGAPE para oficinas
comerciais no exterior

Na sé do Consello Regulador foron recibidos os
becarios do IGAPE que realizaran as stas practi-
cas nas oficinas comerciais do estranxeiro duran-
te un ano. Os becarios reunironse coa xerencia do
CRDO e o departamento de Promocion para co-
fecer de primeira man o traballo da DO e buscar
novas vias de colaboracién nos mercados interna-
cionais. Ademais asistiron a unha charla técnica
sobre aspectos da Denominaciéon como as subzo-
nas, as castes, os vifiedos e os vifos, para ter un
cofiecemento exhaustivo do noso produto.

Os nove profesionais que asistiron ao acto no
Pazo de Mugartegui visitaron despois empresas
e asociaciéns empresariais galegas que exportan
produtos como o caso de moitas adegas de Rias
Baixas.

A sta mision é traballar en paises de especial inte-
rese para as empresas de Rias Baixas. Concreta-
mente incorpordronse ao Centro de Promocién de
Negocios (CPN) do IGAPE en Nova York, Shang-
hai, Tokio, Dusseldorf, asi como & Oficina Comer-
cial espanola en Pekin, 4s Camaras de Cmercio
de Espafa no Reino Unido, Australia e México e,
por ultimo, & Fundacion Galicia Europa da Xunta
de Galicia en Bruselas.

Curso de Direcciéon e Xestion

Por outro ado, celebrouse tamén no Pazo de Mu-
gartegui o Il Curso de Direccion e Xestiéon de Ade-
gas que organiza a Confederacion de Empresarios
de Pontevedra (CEP) en colaboracién co Consello
Regulador, no marco dun convenio de colabora-
cion asinado o pasado ano.

O curso encaixaba na lina de fomento da forma-
cién desenvolta polo Consello ao longo do ano e
estivo dirixido a xerentes de adegas,asi como as
persoas con experiencia no sector que quixeran
actualizar e ampliar conecementos.

O contido do curso estivo dividido en cinco mo-
dulos, relativos a Organizacién e as suas persoas,
Producion vitivinicola, Calidade das adegas, Venda
e comercializacion vinicola e a Cata do vifo.

O obxectivo era cofece-las técnicas méis avanza-
das na elaboracion de vinos, capacitar aos xesto-
res no dominio dos mercados de exportacion e

ﬁém B»@()Q’U\

facilita-la planificacion estratéxica do marqueting
de vifos.

As duas institucions colaboradoras nesta accién
formativa destacaron o seu interese para formar e
reciclar aos profesionais que afrontan un mercado
cada vez mais cambiante, competitivo e onde os
mercados internacionais son cada vez mais impor-
tantes.

Semifinal do Nariz de Oro
en Sevilla

Como vina sendo habitual nos Ultimos tres anos,
a DO Rias Baixas participou tamén en 2007 na
semifinal do certame “Nariz de Oro” organizado
pola revista “Vino y Gastronomia” en Sevilla.
Este prestixioso evento, que ten carécter itineran-
te e onde se presentan vifos e produtos gastro-
némicos, esta considerado o maior concurso es-
pecializado do sector en Espafia despois de anos
para consolida-la experiencia.

En cada semifinal, o Consello Regulador da DO Rias
Baixas entrega o premio ao “Sumiller Novel Rias
Baixas-Albarifio” a un participante menor de 28
anos elixido polo xurado tras demostra-lo seu cone-
cemento da nosa denominacién e 0s nosos Vifios.
Unha experiencia que debido & repercusiéon que
ten o certame serve de via de promocién para os
nosos Vinos.

A DO Rias Baixas participou tamén como exposi-
tor en todo o certame, cun estand-mesa onde o0s
sumilleres, restauradores, prescriptores e afeccio-
nados asistentes puideron conecer en profundida-
de 0s nosos vifios.

Febreiro
Os Rias Baixas en Xapén

Os actos de promocion realizados en Tokio polo
Consello Regulador da DO Rias Baixas, en cola-
boracion co IGAPE e o ICEX, resultou un éxito a
xulgar polos comentarios positivos recollidos po-
los responsables do CRDO.

O xerente do Consello, Ramon Huidobro, explicou
que “as sensacions que detectamos nos asisten-
tes deixdronos moi satisfeitos e confirmaronos
a necesidade de traballar na promocién do noso
produto nun mercado tan esixente coma o xapo-

nés”.

No acto participaron 25 persoas da maxima re-
levancia no mundo do vifio en Xapén, represen-
tantes da prensa especializada, sumilleres e do
sector da distribucion, que degustaron seis viios
Rias Baixas con distribucion no arquipélago nipon.
A cata foi moderada pola Sra. Akehi, recofecida

escritora especializada en vinos, que foi explican-
do aos asistentes os diferentes vifos que se pui-
deron catar e as sUas posibilidades de maridaxe
co xantar do pafs.

Por outro lado, un selecto grupo de representan-
tes do sector vitivinicola tiveron tamén a ocasién
de gozar de seis Rias Baixas acompanando pratos
como tempuras, sushi, sashini, sukiyaki e diferen-
tes entrantes xaponeses a base de tofu, raices ou
verduras.

O desefio do menu da cea realizouno o chef dun
conecido hotel de Tokio e o presidente da Aso-
ciacion de Sumilleres de Xapon, Sr. Kogai, que
representaba aos mais de 7.000 profesionais
xaponeses, dos que 4.000 traballan na cidade de
Tokio. O acto celebrouse nun antigo pazo da casa
real xaponesa.

Marzo

FEVINO, a feira de referencia
en Galicia

Os vifios da nosa Denominacién estiveron presen-
tes na "V Feira de Vino del Noroeste - FEVINO”
que se celebrou un ano mais en Ferrol. O Consello
Regulador contou neste certame cun estand de
vinte metros cadrados, no que se puido catar vifio
xenérico da DO Rias Baixas.

O Consello Regulador e as adegas participan tradi-
cionalmente nesta cita profesional que se celebra
cada dous anos. O programa incluiu ademais catas
comentadas, charlas e diferentes presentacions.

Vinte e sete adegas Rias
Baixas na feira Prowein

A catorceava edicién da feira de vifos e bebidas
espirituosos Prowein en Dusseldorf contou coa
participacién de vinte e sete adegas da DO Rias
Baixas. O estand do Consello Regulador situouse
dentro do pavillon internacional do ICEX no recinto
feiral.

Alemana é o terceiro mercado exterior en im-
portancia para as empresas da DO, No exercicio
2006 exportaranse 127.558 litros cun incremento
en volume do 32% con respecto ao ano anterior.
Tratase ademais dun mercado tradicional para a
nosa Denominacion e boa proba deso é que ac-
tualmente hai 39 adegas que exportan os seus
vifios a Alemana.

No marco desta feira o ICEX organizou distintas
actividades como a presentacién dun programa
de conferencias sobre o control de calidade dos
vifilos en Espafa, dirixido aos inspectores de con-
trol de vino alemans. Nesta actividade participou
o xerente do Consello Regulador da DO Rias
Baixas, Ramén Huidobro, cunha conferencia so-
bre o “Aseguramento da calidade dos vifios Rias
Baixas”.

Presentacion en Mallorca

Mais de 30 adegas da Denominacion se deron cita
nunha presentacion en Mallorca onde se reuniron
mais de 500 profesionais do sector da distribucion,
a restauracion e a hostalerfa mallorquina, ademais
de 25 sumilleres da provincia, que participaron
nunha cata de vifios Rias Baixas de diferentes
anadas.
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Xaneiro
Turismo premia a promocion da marca Rias Baixas

O Consello Regulador foi premiado polo organismo Turismo Rias Baixas en
reconecemento do traballo da Denominacién na promocion e difusion da
marca Rias Baixas e da provincia de Pontevedra.

O reconecemento foille entregado no marco da feira FITUR, en Madrid, du-
rante un acto que contou cunha nutrida representacion de personalidades
do mundo da hostaleria, a politica, os medios de comunicacion, os deportes
e 0 espectéaculo, entres os que destacamos a Manuel Campo Vidal, Josemi
Rodriguez Sieiro, Oscar Pereiro ou David Cal. Tamén estivo presente no
acto o presidente da Deputacion de Pontevedra, Rafael Louzén e o presi-
dente de Turismo Rias Baixas, Xosé Manuel Figueroa.

Febreiro
O crecemento nos mercados da DO Rias Baixas

O exercicio 2006 foi pechado cun espectacular crecemento nas exportacions
e nos datos de comercializacién. O traballo continuado e rigoroso do sector
consolida os resultados dunha DO gue en poucos anos converteuse nunha
realidade emerxente no mundo do vifio.

Durante 2006 comercializdronse 14.9976.5693 litros de vifio, o que
corresponde a mais de 20 millons de botellas, que é a Unica forma
de presentacion do produto amparado pola DO Rias Baixas. Os datos
representaron un crecemento de cerca do 15% na comercializacion con
respecto ao exercicio anterior.

Marzo
Robert Parker resalta a calidade dos Rias Baixas

Os vinos Rias Baixas verfien colleitando nos ultimos anos recofiecementos
nacionais e internacionais, e criticas positivas dos mais prestixiosos gurus
do mundo do vifo.

Entre estes destaca o nome de Robert Parker, o critico mais cofiecido do
mundo, que volveu destacar un total de doce vifios da Denominacién de
Orixe Rias Baixas no nimero 169 da publicacion “The Wine Advocate” da
que é editor.

Parker concedeu aos vifios destacados entre os 86 e os 92 puntos, pun-
tuacions moi altas tratdndose de vinos brancos. Os comentarios da revista
destacaron que estes vifios “tefien unha boa acidez subxacente e unha rica
sensacion no padal” ou que tefien unha textura non moi diferente da dun
Condrieu de gran anada”. De cara ao consumidor recomendoulle maridar
estes vinos con lagosta, queixos aromaticos ou cocifa asiatica.

Pero as cualidades dos vifios Rias Baixas non foron destacadas sé polo
mercado americano e 0s seus prescriptores.

Un semanal australiano, “The Sydney Magazine” mencionaba no mes de
febreiro que “os viticultores espanois estén emerxendo cunha grande for-
za internacional”. O critico de vifos, Peter Bourne, autor do artigo, desta-
cou ao falar dos vihos brancos espafnois aos Rias Baixas-Albarifo.

Festa do Tinto de Rubids

O concello das Neves celebrou un ano méis a Il Festa do Tinto de Rubios,
unha cita que abriu a lectura do pregén pola ex-presidenta do Consello Re-
gulador da DO Rias Baixas, Marisol Bueno.

A Festa contou cun numerosas actividades que amenizaron a degustacion
de diversos produtos tipicos, sempre acompanados do protagonista do
evento, que foi o vifo.
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Maio

Reconecementos para as Ultimas anadas

A Ultima campana foi moi importante para o Rias Baixas polo que se refi-
re a premios e reconecementos nacionais e internacionais. As marcas da
DO seguiron colleitando premios en varios certames de grande prestixio
no mundo do vifio e o Consello Regulador anunciou que agardaba segui-la
senda marcada pola campafa 2006.

Os Rias Baixas recibiron importantes galardéns no “Challenge International
du Vin" de Burdeos: un total de catro ouros, once pratas e cinco bronces,
sete reconecementos mais ca os recollidos no mesmo concurso o pasado
ano. Tamén se recolleron tres medallas de prata no concurso “Vinealis In-
ternationales” de Paris.

Outros certames destacados foron o “Concours Mondiel” de Bruselas (ca-
tro ouros e seis pratas), o “Selections Mondiales des Vins”, en Canadé
(un ouro, duas pratas e tres selos de “Qualité Internationale”), e o “Wine
Masters Challenge” de Portugal, onde os Rias Baixas recibiron tres pratas
e oito bronces.

Cabe destacar que entre os vifios reconecidos nestes concursos hai anadas
de 2006, 2005, 2004 e mesmo de anos anteriores. Unha vez mais compro-
bamos que a realidade coincide coa mensaxe transmitida desde o Consello
Regulador, no sentido de que os nosos vifios tefien posibilidades de garda
e unha grande evolucién na botella.

Xuno

O Consello Regulador da DO Rias Baixas cualificou
de excelente a anada 2006

O Pleno do Consello Regulador da DO Rias Baixas concedeu a cualificacion
de “Excelente” 4 anada 2006, tras comprobar que os viios desta colleita
atopabanse nuns magnificos parametros de calidade.

A decisién do Pleno baseouse nos informes do Departamento Técnico,
que, conta cun amplo panel de cata formado por mais de corenta expertos
e catorce aspirantes, e é o responsable de certifica-la calidade de todos e
cada un dos depdsitos das adegas antes do embotellado.

As valoracions deste departamento son tidas en conta & hora de decidi-la
calidade da anada, ademais doutros valores como os climatoldxicos, o esta-
do sanitario da uva, os indices de maduracion do froito e as determinacions
analiticas dos vinos.

Ademais, para tomar esta decision o Pleno tivo en conta aqueles resultados
obtidos polos nosos vifios nos diferentes certames aos que concorreron
os Rias Baixas e os comentarios dos expertos nacionais e internacionais,
que un ano mais destacaron a calidade e o potencial dos vifios da nosa
Denominacién.

29



Promocion

Era a segunda ocasién na que o Consello
Regulador organizaba unha actividade de
promocion nas lllas Baleares. A DO Rias Baixas
valora moi positivamente o mercado das lllas
definido como un mercado maduro no consumo
de vifios brancos. O consumidor das illas aprecia a
calidade e persistencia destes vifos, que maridan
perfectamente coa sUa dieta habitual.

De feito, tanto o clima como a dieta como a
presenza dunha poboacion estranxeira nas lllas
Baleares contriblen a manter un consumo estable
durante todo o ano.

Tamén se poden atopar certos paralelismos entre
Rias Baixas e as Denominacioéns de Orixe baleares,
xa que estas contan con pouca superficie de
producion e poucas adegas

Maio

Feria Nacional del Vino (FENAVIN)

O Consello Regulador da DO Rias Baixas partici-
pou en Cidade Real na “Feria Nacional del Vino
- FENAVIN" cun estand institucional da Conselle-
ria de Medio Rural onde estiveron representadas
unha boa cantidade de adegas de DO.

Na feira estiveron presentes mais de catrocentos

cincuenta compradores e distribuidores interna-
cionais, procedentes de trinta e dous paises de
catro continentes, que representaban a intere-
santes mercados potenciais para 0s Nosos ViAos,
como no caso de EE.UU., Reino Unido, Alemana,
México, Xapén, Noruega ou Irlanda.

Rias Baixas na London Wine

O Consello Regulador da DO Rias Baixas partici-
pou na sétima edicién da London Wine, un dos
méis prestixiosos certames do sector a nivel mun-
dial, No estand instalado polo Consello no pavilléon
espanol do ICEX, dentro do recinto londinense de
Excell, estiveron presentes un total de trinta ade-
gas e mais de cincuenta marcas.

No encontro, de grande relevancia e traxectoria
internacional, participaron un total de 1.260 ex-
positores de trinta e oito paises, ocupando unha
superficie de 15 mil metros cadrados. O total de
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visitantes ascendeu a 20 mil persoas (un 29%
procedentes do estranxeiro), cun importante in-
cremento respecto a anteriores edicions.

O Reino Unido é o segundo mercado internacional
en importancia para a DO Rias Baixas e, segundo
explicou o xerente do Consello Regulador, Ramén
Huidobro, “nos ultimos anos medramos en co-
mercializacion e os profesionais, prescriptores,
etc. amosan un crecente interese polos nosos
vinos”. En 2006, as exportacions ao Reino Unido
medraron un 78% en volume, cunha comercializa-
cion de 334.000 botellas de vifo vendidas.

Os Rias Baixas protagonizaron a fi-
nal do certame “Nariz de Oro

A Denominacion de Orixe Rias Baixas protagoni-
zou por primeira vez a final do certame nacional
“Nariz de Oro” celebrado en Madrid e onde se
elixiu ao mellor sumiller de Espafna. Como nos
tres anos anteriores, a nosa Denominacion patro-
cinou a proba, organizada pola revista “Vino y Gas-
tronomia”, pero nesta ocasion foron os vifios Rias
Baixas os que decidiron o ganador do certame.
No evento participaron un total de cen sumilleres
seleccionados previamente nas semifinais de Vi-
toria, Sevilla, Barcelona, Burgos e Valencia, cele-
bradas nos meses anteriores.

Para a final, a DO Rias Baixas enviou cinco vifios
de diferentes elaboracions. O xerente do Conse-
llo Regulador, Ramén Huidobro, explicoulles aos
concursantes as caracteristicas de cada dos vinos
e os participantes na final tiveron que memoriza-
los aromas respectivos, para seguidamente reco-
Aecelos nunha copa negra e opaca, usando s6 o
olfacto.

Ademais, como vifia sendo habitual, a DO Rias
Baixas entregou tamén en cada semifinal o pre-
mio “Sumiller Novel Rias Baixas-Albarifio” a un
participante menor de vinte e cinco anos,elixido
polo xurado “despois de demostrar o seu gran
coflecemento da nosa Denominacién e 0s nosos
vifos”.

Por outro lado, no marco desta final, os vinos Rias
Baixas recibiron unha medalla de ouro e unha de
bronce na cata concurso dos mellores vinos de
Espafa, na categoria de brancos.

O Consello Regulador organiza
unha minifeira en Alacante

Mias de vinte adegas adscritas ao Consello
Regulador da D.O. Rias Baixas participaron en
maio nunha presentacién dos vifos en Alacante,
cidade onde o Consello Regulador ainda non
organizara ata entén ningunha presentacion.

O acto reuniu a méis de cincocentos profesionais
do sector da distribuciéon, a restauracion e a

hostaleria da provincia, asi como a vinte e cinco
sumilleres alacantinos que participaron nunha
cata de vinos de diferentes anadas da nosa
Denominacion.

A DO Rias Baixas valorou moi positivamente o
mercado desta comunidade, que definiu como un
mercado maduro no consumo de vifos brancos.
Alacante conta ademais cunha DO propia, dedicada
4 elaboracion de vifos brancos, tintos , rosados e
moscateis. Para o xerente do Consello Regulador,
Ramon Huidobro, tratase dun mercado cun clima
e unha dieta que marida perfectamente cos vifios
Rias Baixas "que son frescos, afroitados, faciles
de entender e que se poden consumir durante
todo o ano”. Ramoén Huidobro explicou tamén
que a Comunidade Valenciana “é un mercado de
consumidores serios e fieis, que entenden o noso
produto, e boa proba diso é que estd medrando a
nosa comercializacion aqui”.

Seminario sobre vendas de vifo en
Escandinavia

Na sé oficial do Consello Regulador no Pazo de
Mugartegui tivo lugar un seminario sobre “Como
vender vifio en Escandinavia” organizado polo
ICEX en colaboraciéon co Consello e a consultora
Proodevo. Esta accién formativa tifia como
finalidade dar a cofece-las caracteristicas do
funcionamento dos mercados monopolisticos do
vino en Escandinavia.

A xornada desenvolveuse con varias intervencions
de caracter practico sobre a filosofia e principios da
exportaciéon de vifos aos mercados de Noruega,
Suecia ou Finlandia, asi como as técnicas mais
axeitadas para facelo.

Asistiron unhas corenta persoas de adegas,
principalmente xerentes, directores comerciais ou
persoal dos departamentos de exportacion.

O acto iniciouse cunha charla sobre “Mercados
monopolisticos de distribucién de vifo en
Escandinavia. Os mercados en cifras”, a cargo
de Katarina Holmer, directora de exportacion da
consultora Proodevo. A directora de marqueting
desta mesma firma, Marie Calderén, explicou pola
slia banda as caracteristicas destes mercados e
o0 papel dos importadores. Seguidamente tivo
lugar unha ponencia sobre a promocién do vifios
espanois no exterior. O evento foi clausurado por
Ignacio Rodriguez, Director Territorial Adxunto de
Comercio, en Galicia.

Presentacion en Murcia

Mais de vinte adegas adscritas ao Consello




Os Premios Baco valoran aos Rias Baixas

Os vifios da Denominacién de Orixe Rias Baixas recibiron un “Gran Baco de
Oro”, un “Baco de Oro” e un “Baco de Prata” na edicién 2007 dos Premios
Baco, certame organizado pola Unién Espanola de Catadores.

Ademais o “Gran Baco de Oro”, outorgado ao vino de maior puntuacién
entre tédolos presentados, independentemente da sla categoria e a varie-
dade, outros dous vifos da DO recibiron o ouro e a prata na categoria de
“Vinos Blancos de Variedades Aromaticas Autéctonas”.

Os Premios Baco chegaban o pasado ano & sta XXI? edicion e estan reco-
fiecidos polo Ministerio de Agricultura,

Os galardons inclien dez categorias e ademais o concurso realizase de
acordo coa normativa da Organizacion Internacional da Vifa e do Vifo
(OIV).

Reconecementos internacionais

Por outro lado, as adegas da DO continuaron recollendo éxitos en certames
internacionais da importancia do “Decanter World Wine Awards” onde ao
palmarés internacional dos Rias Baixas sumaronse cinco bronces, tres pra-
tas e cinco recomendacions, da prestixiosa revista do mesmo nome.
Ademais, no “International Wine Challenge” os Rias Baixas obtiveron catro
medallas de prata, cinco de bronce e cinco recomendacions.

Os Rias Baixas medran fora do seu mercado
natural

Un estudio realizado pola consultora The Nielsen Company concluiu que
as vendas dos vifios con Denominacién de Orixe Rias Baixas tiveron unha
tendencia positiva cun crecemento dun 12,9%.

A informacion para o estudio foi recollida de paneis de detallistas de
Hostaleria e Alimentacién e completada con reuniéns de grupo con
consumidores de vifo con Denominacion; realizdronse tamén 523
entrevistas persoais a consumidores de Galicia e a sta area de expansion
(Asturias, Cantabria, Pafs Vasco, Madrid, Catalufa e Valencia) e entrevistas
en profundidade cos prescriptores dos restaurantes,

As conclusions desta investigacion son particularmente importantes no
momento actual, no que a tendencia ao consumo de viio no mercado
interior, no caso de vifios con Denominaciéon de Orixe, tivo un lixeiro
descenso de vendas dun 0,4%, mais acusado na Hostalerfa (un 1,8%) pero
compensado co lixeiro incremento na Alimentacion (un 1,6%). Os vifios Rias
Baixas tiveron en cambio un excelente comportamento en &mbolos dous
sectores: medraron un 10,8 na Hostalerfa e un 18,4% na Alimentacion.

O desenrolo dos vinos con DO Rias Baixas vense producindo de xeito
practicamente ininterrompido desde o ano 1993. As vendas multiplicaronse
por 4,5 nos Ultimos doce anos, mentres que para O conxunto
dos vifios con denominacién incrementéaronse sé un 61%.

Esta evoluciéon positiva situou aos vifos Rias Baixas nunha cota de
mercado dun 2,1% no ano 2006. e confirmando esta tendencia, as
adegas de Rias Baixas comercializaron nos cinco primeiros meses de
2007 mais de 11.150.000 botellas, un 38% mais ca no mesmo periodo
do ano anterior.

Brancos de referencia. Os vifos Rias Baixas convertéronse nun referente
dos viflos brancos de calidade tanto para consumidores como para
prescriptores. O seu prezo promedio esta en torno a 7 euros / botella, o
dobre ca o do conxunto do vifio con DO. A pesar diso, non deixaron de
incrementa-la sia demanda tanto no sector da Hostaleria como no da
Alimentacién apoidndose nunha excelente imaxe e na sta adecuacion as
novas demandas dos consumidores de vifios frescos, afroitados e faciles
de beber. A este respecto convén lembrar que o consumo de vifos tintos
e rosados diminuiu, mentres ca o dos vinos brancos medrou un 7,8%.
Os vifos da DO creceron en case todolos segmentos de prezos, destacando
o incremento dos vifos de mais de 10 euros, que medraron un 12,5% en
volume e un 21,1% en valor.

Nos intervalos de prezos de 3,5 a 5 euros e de 5 a 7 euros tamén se
rexistraron incrementos interesantes nas vendas (31,8% e 14,4% en
volume, respectivamente). Unha tendencia directamente relacionada coa
recomendaciéon de manter niveis de prezo axeitados e non abusar das
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baixadas para conserva-la rendibilidade e consolida-la imaxe positiva dos
vinos da Denominacion.

Agosto
Ouro para Martin Cédax na festa do Albarino

Os profesionais do panel de cata da XIX Cata Concurso Rias Baixas Albarifio
concederon a Medalla de Ouro & marca “Martin Codax” da adega do mes-
mo nome, tras catar as setenta e unha marcas presentadas ao concurso.
A Medalla de Prata foi para o Rias Baixas Albarino de “Tomada de Castro”,
da adega Carlos Castro Serantes e a medalla de bronce recaeu na marca
“Serra da Estrela” de adegas Couto.

O panel de cata estivo integrado por vinte e tres expertos, dez per-
tencentes ao panel de cata do Consello Regulador e trece deles ex-
ternos, entre sumilleres, xornalistas e un catador internacional.
A organizacién da Festa do Albarino de Cambados estimou que no Paseo
da Calzada se deron cita unhas 200.000 persoas.

Setembro
Iniciada a vendima 2007

O Consello Regulador deu por comezada a vendima 2007 a altura do dia 19
de setembro, data na que estaba previsto o comezo das labores nas cinco
subzonas. O departamento técnico activou a normativa para esta vendima,
cuxas normas establecian un rigoroso sistema de control aplicado ao orixe
da uva e a calidade dos vifios da DO.

Semanas antes puxéronse en marcha as medidas para todo o
dispositivo,incluindo a formacién e coordinacién dos 68 técnicos habilitados
como veedores pola Conselleria do Medio Rural, encargados de supervisa-
la entrada de uva nas adegas, o transporte de uva e mosto entre subzonas
e a vendima nas fincas. As Forzas e Corpos de Seguridade do Estado e
a Policia Autonémica encargaronse da inspeccion dos transportes e da
vixilancia do intenso tréfico polas estradas da DO durante as semanas de
vendima. Todas esas actuaciéns estiveron orientadas a mante-lo alto nivel
de control de campanas anteriores.

O Departamento Técnico anticipa ba que a situacion xeral do vinedo
era boa, tanto desde o punto de vista vexetativo como de sanitario e
cualificaba como correcta e axustada ao ciclo normal a evolucién da
maduracién, un pouco retrasada respecto aos Ultimos anos.

O estado xeral dos acios tamén era bo, a pesares dunha climatoloxia
non moi favorable e dos ataques de mildiu a finais de xufo, que tivo
sen embargo pouca repercusion e foi controlado perfectamente polos
viticultores.

As previsiéns anunciaban que o potencial de producién descenderia
con respecto ao Ultimo ano, debido & situacion climatoléxica asi como
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Regulador da DO participaron nunha presentacion
en Murcia, diante duns cincocentos profesionais
do sector distribucioén, restauracion e hostaleria da
comunidade auténoma, ademais de vinte e cinco
sumilleres murcianos que participaron nunha cata
de vifios Rias Baixas de diferentes anadas.

Era a primeira ocasion na que se organizaba un
acto nesta comunidade auténoma, se ben se
fixeran presentacions con anterioridade na zona
de Levante.

Os responsables da DO Rias Baixas valoraron moi
positivamente o mercado desta comunidade, que
consideran moi maduro no consumo de vifos
brancos e onde se elaboran excelentes vifos,
ademais de contar con DO tan conecidos como
a de Jumilla, Bullas e Yecla, dedicadas mais ben
4 producion de tintos pero que tamén elaboran e
comercializan viflos brancos frescos e afroitados.
O xerente da DO Rias Baixas, Ramén Huidobro
explicou a este respecto que "o conecemento dos
vinos brancos nesta zona, facilita a presentacion e
explicacion do noso produto”. Ademais tratase
dun mercado cun clima e unha dieta que marida
perfectamente cos vifios Rias Baixas, que son
frescos, afroitados e doados de entender, e que
se poden consumir durante todo o ano.

Presentacion en Nova York para o
sector profesional

Seguindo coa campana de promociéon dos vifos
brancos de calidade espafois emprendida xunto
ao IGAPE e o ICEX, tiveron lugar en Nova York tres
seminarios técnicos da Denominacién de Orixe e
unha presentacion de vifios ao sector profesional
(distribuidores, restauradores, sumilleres) da
cidade.

Os coordinadores da actividade perseguian o
obxectivo de incrementa-lo valor de marca da DO
Rias Baixas nos Estados Unidos,

A xornada dedicou un espazo as posibilidades de
garda dos Rias Baixas-Albarifio en contra da idea
tradicional de que son vifos para consumir no
ano. Consoliddbase asi un cambio de concepto
que estd a ser defendido nos concursos nacionais
e internacionais, onde vifios de anadas de hai
tres ou catro anos tefien recibido boas criticas e
reconecementos.

Outros aspectos de interese tratados nas charlas
foron o maior cofecemento das caracteristicas
das nosas castes, chans, climas e vinos, asi como
a presenza do Rias Baixas-Albarifo nos mercados
internacionais, Cada un dos seminarios foi seguido
dunha cata comentada de tres vifios de diferentes
subzonas da DO. Ademais, representantes das
dezanove adegas que participan na campafa de

promocién en Nova York presentaron as mellores
caracteristicas das sUas marcas ao sector
profesional.

Xuno
Presentacion da Anada en Madrid

A DO Rias Baixas elixiu Madrid para presenta-
la anada 2006 nun acto que tivo lugar o mes de
XUAO e No que participaron sesenta e sete adegas
e noventa e nove marcas de vifio. A capital de
Espafa é un dos mercados nacionais principais
para os Rias Baixas, e por iso foi a sé elixida para
esta presentacion polo Consello Regulador.

Con tal motivo celebrouse na capital de Espafa
unha xornada de traballo dirixida ao sector profe-

sional madrilefio —hostalerfa, alimentacion, sumi-
lleres- na que participaron mais de mil expertos
do sector.

Importadores italianos en Rias

Baixas

Catro importadores e un xornalista italianos visita-
ron a denominacion Rias Baixas co obxectivo de
incrementa-lo seu coflecemento da zona e traba-
llar en contactos comerciais coas adegas da nosa
Denominacion.

Esta misién inversa foi organizada pola Camara
de Comercio de Vigo en colaboracién co Consello
Regulador.

Os profesionais participaron nunha charla co De-
partamento Técnico do Consello sobre a Deno-
minacion de Orixe Rias Baixas -o chan, o clima,
as castes, os viios- e de seguido protagonizaron
duas mesas de traballo cunha vintena de adegas

Rias Baixas interesadas en traballar no mercado
italiano.

Consello Regulador, IGAPE e
ICEX, cos Rias Baixas en México

O Consello Regulador organizou xunto ao IGAPE
e o ICEX un acto de presentacion dos seus vifios
para o sector profesional da capital mexicana. O
evento, no que participaron un total de corenta
profesionais de institucions, prensa especializada,
sumilleres e distribuidores, contou coa presenza
do embaixador de Espafa en México, Carmelo
Angulo.

O acto organizouse como unha maridaxe entres
as diferentes elaboraciéons dos nosos vifios e
a gastronomia do pais. O obxectivo marcado
polo Consello Regulador era incrementa-lo
conecemento dos Rias Baixas por parte dos
prescriptores.

México é na actualidade o sétimo mercado
exterior para o Rias Baixas. A pasada campana un
total de trece adegas exportaron mais de 75.000
botellas, cun incremento do volume de case 0 7%
respecto ao exercicio anterior.

Ramon Huidobro, xerente do Consello Regulador,
explicou a importancia que ten apoiar o traballo
das adegas con acciéns promocionais coma esta,
destacando ademais que o traballo tina que ir
enfocado a medrar nos mercados internacionais
e lograr que México se converta no noso quinto
mercado, xa que aqui continta crecendo o
consumo de Vinos.

Paralelamente o Consello Regulador da DO
Rias Baixas participou na sétima edicion da
feira Alimentaria México, a feira de bebidas e
alimentacion de referencia en Latinoamérica. E
a terceira ocasién na que o Consello Regulador
estivo presente, dentro do Pavillén Internacional
do ICEX. A feira celebrada no recinto feiral
Banamex, en México DF, contou o pasado ano
cun case 400 expositores de 28 paises e mais de
10.000 visitantes, nunha superficie de exposicion
de mais de 11.500 metros cadrados.

Xullo
XV Feira do Vino do Rosal

O concello de O Rosal e o Consello Regulador
organizaron a XV edicién da Feira de Vifo do Ro-
sal, que reuniu este ano a doce adegas da Deno-
minacion Rias Baixas na praza do Calvario deste
municipio.

Durante a Feira exhibironse e puidéronse degus-
tar un importante abano de produtos tipicos da




a politica de contencion dos rendementos para optimiza-la calidade. Os
datos manexados establecian unha media de 6.000 a 7.000 quilos de uva
por hectérea.

Medidas de control. Para controla-la producién nas 3.500 hectareas da
Denominacion de Orixe, o Consello Regulador dispuxo duns terminais
informaticos (TPV) a través dos cales, os responsables do Consello
estiveron puntualmente informados dos quilos de uva que entraron en
cada unha das adegas.

Os 6.512 viticultores inscritos dispuxeron dunha tarxeta chip —persoal e
intransferible- expedida polo propio Consello e onde se contifian os datos
do propietario, o nimero de fincas, a superficie que ocupan e a cantidade
de uva que pode vender. A tarxeta é o Unica distintivo aceptado polas
adegas para poder admitir uva destinada a elaborar viio con Denominacion
de Orixe Rias Baixas e serve como documento acreditativo, nos controis
da guia ou acta de transporte de uva establecidos pola garda civil.

Por parte dos veedores a tarefa foi o control nas adegas do rendemento
de producién maxima de uva por hectérea, que non debia exceder dos
11.000 quilos para a variedade albarifio, e da posterior transformacion en
mosto, cunha proporcién de 0,67 litros por quilo, que resulta das mais
baixas de Espafna. A razén deste baixo rendemento é que se extraian sé
0s primeiros mostos da uva para preserva-la calidade dos vifos.

Antes da vendima os técnicos do Consello Regulador realizaron os
correspondentes aforos pre-vendima nas adegas, para certifica-la
cantidade de vifio existente en cada unha delas.

Concluidas as labores de vendima, os técnicos realizaron os aforos post-
vendima, para cadra-lo volume da vifio existente na campana e excluir
calquera dubida sobre a introducion de uva foranea.

Outubro

Case 19 milléns de quilos de uva na vendima 2007
A mediados de outubro deuse por pechada oficialmente a vendima na
Denominacion Rias Baixas. A colleita deste ano ascendeu a un total de
18.722,173 quilos de uva, unha cantidade moderada en canto a producion,
pero na que destaca a calidade da uva recollida.

A vendima transcorreu de xeito selectivo e ordenado, froito da cohesion
e madurez de viticultores e adegueiros. O departamento técnico explicou
que os froitos atopabanse nun estado sanitario 6ptimo, malia que a clima-
toloxia non fora moi benigna e a pesares do ataque de mildiu a finais de
xufio, gue non tivo sen embargo unha repercusion significativa grazas a
profesionalizacion dos viticultores.

Con relacién &s castes, o albarifio segue a se-la de maior producién con
17.696.918 quilos de uva, un 94,5% do total,

O departamento técnico destacou ademais a calidade da coleita, cuns mos-
tos aromaticos e un bo equilibrio grac-acidez, e cunha inmellorable ma-
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duracién da uva que se produciu moi lentamente debido &s temperaturas
menos célidas do pasado veran, sumadas &s longas horas de insolacién nos
meses previos & vendima.

Novembro
As exportaciéns medran mais dun 65% en 2006-07

Os vinos da DO Rias Baixas consolidaron a suia presenza nos mercados in-
ternacionais. As cifras de exportacion da campafa - desde o 1 de setembro
de 2006 ata o 31 de agosto de 2007- deixaron uns magnificos datos, cun
crecemento en volume superior ao 65% respecto da campafa anterior e
un incremento en valor de mais do 52%. Nesta campafa, os vifios desta
DO chegaron a mais de 60 paises e exportaron mais de catro milléns de
botellas, das que a metade foron para o mercado de EE.UU.

Rias Baixas presentou os datos de exportacién para a derradeira campana:
un total de 3.035.648 litros de vino, é dicir, 4.047.000 botellas. O sector
amosa o seu dinamismo e evolucién a traveso da presenza dos vifos de 67
adegas da DO no exterior, once empresas mais que na pasada campana.
No caso do Rias Baixas, as exportaciéns a UE rexistraron un incremento en
volume superior ao 63% e un 75% para América.

Por destinos, EE.UU. segue a se-lo mercado predominante, tras a campana
de promocién dos ultimos anos en colaboracion co ICEX e o IGAPE.

Logo seguen mercados tradicionais para Rias Baixas como o Reino Unido,
que ocupou o segundo lugar cun incremento superior ao 69%. Seguiulle
Alemana, cun incremento do 33% e México, que tivo un crecemento im-
portante con maéis do 58%.
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zona con especial protagonismo dos vinos ampa-
rados pola DO.

A Feira contou nesta ocasion coa participacion
do xornalista especializado no sector turistico e
gastronémico Jorge Pradanos, que estivo encar-
gado do pregén. Foi inaugurada polo conselleiro
do Medio Rural, Alfredo Suarez Canal, que estivo
acompanado polo alcalde Xesus Fernédndez e o xe-
rente do Consello Regulador da DO Rias Baixas,
Ramon Huidobro.

Misién inversa do ICEX

Ademais, este ano a Feira recibiu a visita dunha
mision inversa de xornalistas americanos, orga-
nizada polo ICEX en colaboracién con CR Rias
Baixas. Despois de visitar outras zonas vitivinico-
las galegas, este grupo de profesionais expertos
no mundo do vifo tiveron a ocasién de afondar no
cofecemento da DO Rias Baixas.

Setembro

Xornalistas portorriquenos na De-
nominacion

Cinco xornalistas especializados no sector vitivini-
cola procedentes de Porto Rico visitaron a Deno-
minacion Rias Baixas para afondar no seu cofe-
cemento da DO, no marco dunha mision inversa
organizada pola Camara de Comercio de Lugo, en
colaboracién con Consello Regulador.

Estes profesionais participaron nunha charla co
Departamento Técnico do Consello Regulador so-
bre aspectos da DO (o chan, o clima, as castes, os
vifios) e tamén nunha cata dirixida por un técnico
na gque se probaron unhas vinte elaboracions per-
tencentes & Denominacion.

Profesionais de escolas de =
hostalerfa suizas na Denominacion

Catro profesores de Escolas de Hostaleria e
Gastronomia internacionais de Suiza mailo director
da Unica Escola de Sumilleres do pais estiveron na
Denominacién Rias Baixas nunha viaxe formativa
para os responsables do departamento de vifos
das diferentes escolas helvéticas. O obxectivo
era que no futuro poidan impartir cursos sobre
esta DO nas suUas escolas, asi como ofrecerlles
unha informacién actualizada sobre os vifios Rias
Baixas nos programas curriculares e seminarios
que offrecen as diferentes escolas aos seus
alumnos.

A visita, organizada conxuntamente polo Consello
Regulador da DO Rias Baixas e o ICEX, dividiuse
nunha parte tedrica con exposicidons sobre os
aspectos mais relevantes da Denominacion
(estrutura, tipos de uva, climatoloxia, xeoloxia)
e rematou cunha pequena cata. A parte préctica
consistiu nunha visita a diferentes adegas de Rias
Baixas.

Outubro

Minifeira en Barcelona

Vinte e cinco adegas da nosa Denominacion
participaron nunha presentaciéon en Barcelona. No

acto reunironse mais de setecentos profesionais
do sector da distribuciéon, a restauracion e a

Ko Baoah

hostaleria catalana, asf como trinta sumilleres da
provincia que participaron nunha cata de vifos
Rias Baixas de diferentes anadas.Era a segunda
ocasion na que o Consello Regulador organizaba
unha actividade de promocién en Catalufia desde
0 ano 2003.

A DO Rias Baixas valorou moi positivamente este
mercado, caracterizado por ser moi maduro no
consumo de viflos brancos e gozar dunha dieta
que marida perfectamente cos vifos Rias Baixas.
O consumidor catalén apreza a calidade e a
persistencia dos nosos Vvifos.

Por outro lado, Catalufa é un mercado cun gran
potencial, xa que segundo datos do Informe
Nielsen as vendas dos vifios Rias Baixas no éarea
metropolitana de Barcelona medraron mais dun
3% durante o periodo 2005-06, e no area noreste
(onde esta incluida Cataluna), un 51%, superando
amplamente o incremento medio en toda Espafa,
que foi dun 23% nese mesmo periodo.

Novembro
Food & Hotel de Shanghai

Un ano maéis os Rias Baixas estiveron presentes
na cita mais importante do mercado asiatico, a fei-
ra Food & Hotel de Shanghai.

O mercado chino segue a presentar un grande
interese para o Consello Regulador, que comezou
a participacion nesta feira en 2004. Nesta ocasion
estivo presente dentro do Pavillon de Espana
do ICEX, cunha superficie total de 1.200 metros
cadrados que reuniu a 130 empresas espanolas.
Ademais, os vifos Rias Baixas protagonizaron
unha charla e unha cata dirixida polo secretario
xerente do CRDO, Ramoén Huidobro, dentro dun
programa organizado polo IGAPE.

Os datos de exportacién do exercicio 2006 con-
solidaron os resultados positivos desta DO, que
mantén un incremento continuado dos ultimos
anos, Concretamente, con respecto ao Ultimo
exercicio o incremento foi do 32%, superando
a barreira sicoloxica dos dous milléns de litros
vendidos no estranxeiro ata chegar as 2.732.505
botellas vendidas (na DO Rias Baixas, todo o vifio
exportase en botellas). Tamén se superaron nun
30% as cifras de exportacién en valor.

Cita en Madrid

Neste mesmo mes tivo lugar tamén o “Salén In-
ternacional del Vino” de Madrid, onde os vifos
Rias Baixas estiveron presentes.

Presentacion en Cantabria

Vinte e cinco adegas adscritas ao Consello
Regulador da Denominacion de Orixe Rias
Baixas participaron nunha presentacion dos
seus vinos en Santander. O acto reuniu a mais
de 500 profesionais do sector da distribucion, a
restauracion e a hostaleria cantabra, asi como a
vinte sumilleres de Santander que participaron
nunha cata de Rias Baixas de diferentes anadas.
Era a primeira vez que o Consello Regulador
organizaba unha actividade de promociéon en
Santander, “un mercado natural para ndés, pola
sUa proximidade e que estad a funcionar moi ben
nos ultimos anos”, como destacou o presidente
do CRDO Rias Baixas, Xosé Ramén Meirifo.

O consumidor céntabro apreza a calidade e
persistencia destes vifios, nunha zona cuxa dieta
marida perfectamente cos vifios Rias Baixas xa
que estes son frescos, afroitados e faciles de
entender e poédense consumir durante todo o
ano.

Cantabria € un mercado de gran potencial xa que
como precisaba o informe Nielsen, as vendas de
vifios Rias Baixas no &rea norte (zona na que esté
incluida Cantabria) medraron mais dun 7% durante
o periodo 2005-2006. O incremento producido en
toda Espafa nese periodo fora de 23%.

Curso de l_\/larq,ueting{/_@
Comercializacion do Vino

Organizado polo Consello Regulador, celebrouse na
propia sé de Mugartegui un Curso de “Marqueting
e Comercializacion do Vifo 11", dirixido aos
xerentes das adegas e aos responsables dos
departamentos financeiro e comercial e cunha
duracion de 26 horas, en xornadas de venres e
sébados,

Participaron 24 profesionais do sector e foi
impartido por profesionais con experiencia nas
areas de marqueting do mercado vinicola.

Este evento formaba parte das actividades
de formacién do Consello Regulador e foi a
continuacion do realizado a finais de 2005.

O obxectivo foi mellora-la situacion individual de
mercado nas areas de marqueting e comercial
das adegas, ademais de contribuir a formacion do
persoal..
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